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长沙+郴州青春之旅五日游方案设计

一、设计理念：

旅行的有趣之处在于一边赏风景，一边尝百味，青春旅行可以帮助学子们释

放压力，调整心态，增长见识，鼓起勇气面对未知，在旅途中与真挚的朋友一同

追忆青春，在旅途中寻找人生的意义，在旅途中发现全新的自我。

初夏六月，马上结束高考的高中学子们即将步入大学，大四的学生也即将毕业而

走向社会。因此，迎来毕业季的大学、高中应届生，选择用一场说走就走的方式

来纪念他们的青春。

二、市场调研分析

青春旅游是一种旅游形态，是指由学校为即在校的学生所举办，或是由在校

学生自行举办的团体旅游，主要旅游群体为大中专学生。从目的上而言，毕业旅

游的是为给即将各奔前程的学子们留下一个美好回忆，与学校-般所举办的教学

旅游有所不同，它具有自发性和更大的自由度。不同国家的教育制度之下，毕业

旅游不见得会存在，随着当代生活水平的不断提高，旅行消费占个人支出比重越

来越大，旅行已------以逐渐成为我们生活中必不可少的部分。近年来，大学在

校毕业生的数量逐步提升，在他们承担就业压力的同时也产生了释放压力的冲动

--旅行。而在旅行客源市场中，大学生成为一个重要而又独立的组成部分。他们

是处于校园和社会之间的特殊人群，具有一定的经济独立能力和自我生活能力，

有相对宽松的时间，具有更多的冒险精神和实现梦想的动力，这些都成为促成大

学生毕业旅行的因素。因此，大学生市场不容小视。

三、目标群体定位和需求分析：

本产品适合的人群为想出门旅游的大学生，刚完成学业后，是最轻松的时候，

在所有困难还没到来之前，首先来一场外出旅游来开启他们的大学时光，大学毕

业以后，代表的就是已经踏出校门，准备踏入社会，接受社会赋予的压力，紧接

的是要准备接受买房、买车、结婚、以及赡养父母及小孩各种压力，所有的压力



堆积之下，导致外出旅游的机会越来越少。

四、具体行程设计：

日程 行 程 简 述
用 餐 住宿

早 中 晚

D1

8：00 早餐过后，一同乘车【湖南省博物馆】，(开车时间 15min),

乘车期间简单的先自我介绍，简单的介绍一下接下来的行程，现

在体验的是湖南历史文化陈列、马王堆汉墓、以及千年为腐女尸

辛追夫人湖南省博物馆（参观时间 4h),参观完后在当地食用午

餐，（用餐时间 1h）用完餐后驱车去【烈士公园】，（游览时

间 2h）——被列为全国重点烈士纪念建筑保护单位及爱国主义

教育基地，然后再去参观【湖南民俗村】(观看时间 2h)去体验 5

个民族的民间艺术及民俗风情，参观完后，17:10 集合驱车前往

银河大酒店，晚餐过后会房间休息，结束美好的一天

宿 银河大酒店

不

含
含 含

银河大酒

店

D2

早上8:00酒店大厅集合用餐（用餐时间30min）,8:40出发前往【岳

麓山】（开车时间30min）,开车期间可以用互动的形式来了解一

下四大书院，到达后，先去参观四大书院之一的岳麓书院（观看

时间2h）,去体验一下明国人对儒家理学的敬仰尊重和崇尚的向

往，参观后去岳麓山看四大名亭之一的【爱晚亭】，（观看时间

1h）,12:00午餐过后，稍作休息，13:20乘车前往【橘子洲】，

去打卡步行7公里，橘洲尽头的毛泽东青年艺术雕像，沿途还能

体验（湘江情怀日游的轮船），以及观光小火车，（游览时间4h）,

游览完后，乘车回酒店用晚餐 宿 银河大酒店

含 含 含
银河大酒

店



D3

早上 8:00 早餐过后集合乘车去郴州（行车时间 4h），适当的在

开展车内小活动（抓鸭子，对唱，数数游戏），接近目的地时候

开始介绍郴州的文化，到达后去酒店用餐（用餐时间 1h），13：

00 出发去【苏仙岭】，号称“福地仙境”的苏仙岭观景平台在

顶峰，给人“无限风光在险峰，如登仙境的”的美妙体验，游览

过后去【仰天湖大草原】去体验一下蓝天白云（游览时间 1h），

17:00 组织大家集合前往酒店用餐，用完餐后，开车去酒店休息

夜宿 东江漂流酒店

含 含 含
东江漂流

酒店

D4

早上 8:00 在大厅集合吃早餐（用餐时间 0.5h),集合乘车去汝城

福泉山庄（行车时间 1.5h）, 享有“华南第一高温优质温泉”

美誉，【汝城温泉】，“七生汤药浴”的温泉（泡温泉时间 2h）

温泉过后吃中饭(用餐时间 1h),中饭过后去【高椅岭】，‘被上

帝遗忘的天堂’（游览时间 3.5h）夕阳时的美，游览过后乘车

去酒店休息

夜宿 福泉山庄

含 含 含

福泉

山庄

D5

早上 6：30 在大厅集合吃早餐（用餐时间 0.5h）,为了能看到最

具有特色雾漫小东江特地赶早起来，早餐过后，7:00 步行出发

去【东江湖】，去体验雾漫小东江，人在画中走的意境，（游览

时间 1h）其中经过东江湖漂流是最长的险滩长百余米，世界上

独一无二的人工漂流滑槽（游览时间 2h）,【兜率灵岩】率灵岩

是我国目前最大的内陆岩，洞内冬暖夏凉，钟乳遍布，（观看时

间 2h），中餐过后，返回长沙（行车时间 4h）,结束此青春五日

游，在行车过程中请同学们发表一下行程感言，共同回忆这五天

的美好时光，

含
不

含

不

含

线路标价(RMB)： 1399 元/人

报价已含 住宿：标准的双人间（银河大酒店 180 元一晚，共二晚，福泉山庄 180 一晚，东江漂流

188 一晚，共一晚，两人共计 728 元，单人共计 364 元）

交通：旅游大巴(1200 元/20 人=60 元/人，共计 240）

餐饮：8正 4早（早餐 10 元/人，正餐 25 元/人，共计 240 元）

门票：所有游客都是学生半价，岳麓书院：25 东江湖 43

东江湖漂流 84 兜率灵岩 33 共计 339 元）

导游服务：全陪+地陪（200 元/天，单人为 10 人每天，共计 40 元）

保险：为每位游客购买旅行社责任保险（5元/人）



五、产品推广策略

要想本产品推广的好，吸引很多同学来参加的话，肯定是的勾引起同学们的

兴趣的，更是得有好的营销策略，是否能外出旅游肯定不仅本人同意，还得父母

同意和老师的意见，同学们外出旅游只关心是不是玩的是否开心，而父母和老师

们更多的是希望孩子们在旅游期间是否能学到新的知识，以及学生的安全因素，

所以说，安全问题是非常重要的问题，

费用不包括：

1.不可抗力因素所导致的额外费用

2.个人消费

3.“旅游费用包涵”之外的费用

线路说明 1：我社保留在不减少行程景点的前提下，有权调整行程顺序的权力；

2：游客意见以接受委托地接社发放的游客（或代表）填写的《宾客意见表》为准，有服

务不满意的地方，敬请在当地提出其合理要求，以便在现场核实、及时处理，否则视为

满意。回程后再变相投诉不予受理！感谢理解！

友情提示 1: 出团时请务必带上有效身份证件，请自备常用药品(预防感冒,腹泻等疾病)、防晒用

品，晕车药等；贵重物品随身携带，以免丢失，请不要在车内吸烟、吐痰或丢弃垃圾；

旅途中不要过量饮酒，自由活动时，请结伴出行，不要走的过远，请注意保管好自己的

财物，如有财物丢失，旅行社不承担责任；

2：请游客在报名时，准确登记姓名及身份证等号码（小孩出生年月），并在出游时携带

有效登机证件（身份证、户口本、护照、回乡证等），在办理登机及入住酒店时需提供；

如因个人原因导致无法正常出行，责任自负：

3：在旅游期间，旅客因个人原因中途离团或不参加计划内的某项团队活动（含酒店、用

餐、景点等），视为自动放弃，扣除相应费用，给旅行社造成损失的旅游者应当依法承

担赔偿责任；离团期间安全问题由客人自理，并在离团前签订离团证明，如有问题，我

社将协助解决，但不承担责任；

4：行程当中的特色餐，或会根据当时的情况做相应的调整；由于南北方饮食习惯不同，

口味等都可能不同，部分客人可能吃不惯，敬请海涵。



其次，在推广方面，适当的可以选择线上推广，目前大多旅行社主要是通过

校园代理或者网络宣传，但都是零星的宣传，没有形成系统的宣传模式，也没有

及时回收学生对旅游的反馈信息。要在大学生中占有一定的市场份额，大力大进

行网络动态营销;寻求学生代理，邀请学生组织的学生代表参与旅游产品的设计

策划，把学生代理纳入旅行社的实际操作程序中;积极与学校和教育部门沟通，

共同保障学生的利益与安全。


